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RESUMEN. 
Profesional Chileno: Ph.D. Economical Sciences, University of Miami. Máster en Economía y Negocios (MBA), Universidad Autónoma de Barcelona; Postgrado en Análisis de Mercado y Marketing, Universidad Complutense de Madrid; Profesional Titulado en Economía; Universidad de Chile. Licenciado en Derecho con especialización Comercial, Universidad Central de Chile. Amplia y reconocida trayectoria en Gestión de Marketing, Desarrollo de Negocios y manejo de Grandes Cuentas, Canales virtuales, CRM, SEO, SEM. 12 años en Gerencias (desde los 24 años) experiencia Nacional e Internacional, Administración General del Área, manejo de recursos y de los equipos de Marketing, Comunicación por canales tradicionales y virtuales, e impulso en ventas, estrategias de mercadeo y posicionamiento de Empresa (BRAND). Reclutamiento del personal de marketing, politícas y estrategias comerciales y de ventas. Selección y contratación del personal, como su formación, con liderazgo del área. Presupuesto de la compañía, y distribución de ingresos, reducción de costos y mejoramiento de la economía de la empresa. Establecimiento de políticas para rápido crecimiento de la empresa, amplio manejo de Statistical Package for the Social Sciences (SPSS). Operaciones KPI. Amplio manejo de norma ISO 9001 (Certificación). También profesor de la Maestría en Marketing Digital y profesor del MBA, U. de Medellín. Carismático, honesto, proactivo y con sólidos conocimientos.  
................................................................................................................................................................................

EXPERIENCIA PROFESIONAL.

MESH PUBLICITY  COLOMBIA                                         ENERO 2016 – ABRIL 2017
Empresa de Publicidad Internacional, Agencia de Medios y Publicitaria radicada en Medellín. A cargo de las campañas de marcas más importantes en país e impulso de ventas, como Banco Helm, Banco DAVIVIENDA, Harinera del Valle (Alimentos) Supermercados Éxito, Constructora Concreto, Clínica del Rosario, Clínica del Poblado, Americanino, COACH, Puma, Mercedes Campusano, Adidas, Puma, Dodge y Chevrolet.
                             www.meshpublicity.com

GERENTE CORPORATIVO DE MARKETING
Funciones:
• Venta Directa y Creativo, Diseño de Campañas, Branding, Marketing Digital.
• Manejo de grandes cuentas. Desarrollo de Nuevos negocios. Manejo de Productos
• Reclutamiento del personal del área. Atención y Servicio al Cliente.
• Manejo de Herramientas Virtuales y Computacionales. Telemercadeo.
• Manejo de Redes Sociales (monitoreo), marketing digital, productos digitales, SEO, SEM, CMR, content marketing, experiencias digitales, estrategias digitales de comunicación y producto. Posicionamiento On-line
• E-mail Marketing. Comunicación por canales convencionales y virtuales. Desarrollo de Contenidos Web.
• Desarrollo de Negocios Nacionales e Internacionales. Estudios de Mercado y Estrategias de Marketing a nivel internacional. Fidelización.
• Estrategias de mercadeo promocional y posicionamiento de la Empresa.
• Campañas Publicitarias, Medios no tradicionales y TV, Radio, periódicos, revistas.
• Trabajo Directo con Diseñadores y Publicistas, externos e internos.
• Organización y desarrollo de logística y operaciones. KPI.
• Relaciones Públicas.
• Establecimiento de mejores políticas para el área.
• Detección y corrección de campañas.
• Elaboración de presupuestos internos y correcciones de las áreas.
• Compras y licitaciones.
• Reportes de indicadores a Gerencia General.
• Liderazgo y Bienestar del Personal (Clima Laboral)
• Administración de recursos internos.
 Logros:
•  Alto Reconocimiento de la Gerente General.
• Desarrollo, e implementación de software para control. Posicionamiento a nivel nacional y grandes campañas.
Referencias:
Representante Legal, Fabiola V. Mejía: vero.mejiag@icloud.com (Solicitar referencias).

MEDICAL NUTRICIÓN S.A.		     DICIEMBRE 2010 –  DICIEMBRE 2015
Gran Empresa Peruana Farmacéutica y del Rubro de Equipos Médicos, con 20 años de experiencia en la fabricación de Nutrición Enteral y Parenteral y suplementos alimenticios. Con avanzados procesos de Refrigeración. Venta y distribución de Bombas de Infusión e insumos de Fresenius y BBRAUN. Representación de equipos médicos para el país y parte de CHEETHA MEDICAL USA http://www.cheetah-medical.com monitores cardíacos no invasivos.

	GERENTE COMERCIAL Y MARKETING
Funciones:
· Brand de la Empresa.
· Dirección y coordinación del equipo de ventas.
· Merketing Digital y Canales Virtuales.
· Distribución nacional de ventas por zonas.
· Desarrollo de Negocios Nacionales e Internacionales.
· Marketing  en todos sus niveles.
· Campañas Publicitarias, Medios no tradicionales y TV, Radio, periódicos.
· Coordinación con Agencias de Publicidad.
· Estrategias de mercadeo promocional y posicionamiento de la Empresa.
· Participación en ferías médicas (stand, promotoras y ventas).
· Campañas Publicitarias.
· Lanzamiento de nuevos Productos.
· Negociación, financiación e inversión; pagos, cobros y presupuestos.
· Organización y desarrollo de logística y operaciones. KPI y control de puntos de venta y distribución. Control de Refrigeración de Productos.
· Economía Interna (mejoramiento de indicadores y reducción de costos).
· Flujo de caja, actualización de flujo de caja y análisis de desviaciones.
· Responsable de cuentas y cobros.
· Selección de Equipos de trabajo.
· Crecimiento empresarial.
· Presupuesto de la compañía para el área.
· Establecimiento de mejores políticas para el área.
· Compras y licitaciónes, Manejo de Grandes Cuentas.
· Reportes de indicadores al Directorio.
· Liderazgo y Bienestar del Personal (Clima Laboral)
· Administración de recursos internos.

Logros:
· Alto Reconocimiento del Directorio.
· Desarrollo, e implementación de software para control administrativo.
· Crecimeinto de la empresa en 41%.
· Mejoramiento de las áreas.
Referencias:
General Manager (USA) Sam Moreno: sam@cheetah-medical.com Fono.: (+1) 617-964-0613.

UNIVERSIDAD DE MEDELLÍN                     DICIEMBRE 2012 – DICIEMBRE 2013
Universidad Privada, que obtuvo su acreditación de alta calidad para todas sus carreras en el 2007. Jefe UOC de Investigación en Negocios Internacionales, Universidad Privada, que obtuvo su acreditación de alta calidad para todas sus carreras en el 2007. Docente de las cátedras de Marketing, Marketing Digital, Brand, Canales Virtuales, Relaciones Internacionales,  Globalización y Negocios Internacionales, Economía y Microeconomía, Ética, Geopolítica, Política Económica y Economía Internacional. Educación a Distancia (Online). Proyectos de Investigación Nacionales e Internacionales. En postgrado en la Maestría en Marketing y la de Logística (Investigación Científica) y la Especialización en Alta Gerencia. Alianzas con entidades Publicas e Internacionales. Mecanismos de Incentivo para la Investigación. Obtención de Fondos Públicos para la investigación. Determinación de Líneas de Investigación. Financiación  de Proyectos de Investigación a través de la Gobernación de Antioquia.  Desarrollo Docente, Curricular y Académico www.udem.edu.co 
Referencia: 
Ex Directora de Negocios Internacionales UDEM Sandra Franco, Actualmente Decana de la Facultad, Universidad San Buenaventura Medellín: Fono: 57 4 5145600.

UNIVERSIDAD DEL SINÚ		       	                                           2011- 2012
Sede Montería (Central), la cual recibió el 2012 la acreditación en alta calidad para la Facultad de Ciencias Económicas Administrativas y Contables. Director de Investigación Económica y Marketing docente de pregrado y postgrado, en Marketing Digital, Brand, Publicidad, Canales Virtuales, microeconomía, macroeconomía, política económica, negocios internacionales, marketing estratégico. Educación a Distancia (Online). Relator Conferencista para ASCOLFA (Marketing y Emprendimiento) Octubre 2011 y Marzo 2012 y III Foro Internacional de Emprendimiento, Marketing 2.0. Creador y Diseñador del MBA, de la Especialización en Marketing y Publicidad y del Primer Diplomado de Colombia en Economía y Negocios. Alianzas con entidades Publicas e Internacionales. Obtención de Fondos de la Gobernación de Córdoba. Mecanismos de Incentivo para la Investigación. Obtención de Fondos Públicos para la investigación. Determinación de Líneas de Investigación. Trabajo en políticas publicas en Coordinación con el PNUD de la ONU.    .  http://www.unisinu.edu.co/
Referencia: Decana de la Facultad: Dra. María Victoria Cano, mcano@unisinu.edu.co. Fono: 57 3145356940

CENCOSUD S. A.  (Retail)	       	                 JULIO 2007 – DICIEMBRE 2010
Empresa Transnacional Chilena, con presencia en toda Latinoamérica y China. Con más de 15.000 empleados. 1º lugar en ventas Retail en Latinoamérica. Empresa del rubro Retail, consumo masivo y la construcción e implementación de Malls. www.cencosud.cl 

GERENTE DE COMERCIO
Funciones:
· Administración del Personal.
· Reclutamiento de fuerza de ventas interna.
· Dirección y coordinación del equipo de ventas.
· Marketing y Dirección de Campañas, como lanzamiento de nuevos productos.
· Estrategias de venta y coaching.
· Distribución nacional de ventas por zonas y control de gestion de las tiendas.
· Estrategias de mercadeo promocional y posicionamiento de la Empresa.
· Campañas Publicitarias.
· Negociación, financiación e inversión; pagos, cobros y presupuestos.
· Organización y desarrollo de logística, operaciones, KPI.
· Economía Interna (mejoramiento de indicadores y reducción de costos).
· Responsable de cuentas y cobros.
· Selección de Equipos de trabajo.
· Crecimiento empresarial.
· Presupuesto de la compañía.
· Establecimiento de mejores políticas para el área.
· Detección y corrección de desviaciones.
· Elaboración de presupuestos internos y correcciones de las áreas.
· Compras y licitaciónes.
· Reportes de indicadores a Gerencia General.
· Liderazgo y Bienestar del Personal (Clima Laboral)

Logros:
Reconocimiento corporativo, por crecimiento y buen funcionamiento del área.
Concreción de todos los proyectos solicitados y aumento de la rentabilidad de la empresa en ahorro por personal e insumos.
Contratación de servicios externos de personal (outsourcing).
Jefe Directo, Gerardo Klapp S. Center Manager Corporativo gerardo.klapp@cencosud.cl Fono: 56-2-9590000


UNILEVER CHILE			                             JULIO 2002 – JUNIO 2007
Empresa multinacional con presencia en más de 120 países a nivel mundial, dedicada a la fabricación y comercialización de diversos productos de consumo masivo, de cuidado y aseo personal, comestibles y cuidado del hogar.  www.unilever.cl  

SUBGERENTE DE MARKETING
Funciones:
· Campañas Publicitarias.
· Negociación, financiación e inversión; pagos, cobros y presupuestos.
· Todos los procesos comerciales.
· Crecimiento empresarial.
· Dirección de Equipos de Ventas.
· Presupuesto del área.
· Establecimiento de mejores políticas para el área.
· Registro Sistematizado de Clientes
· Todos los procesos administrativos concernientes al cargo.
· Compras y licitaciónes.
· Reportes de indicadores a Gerencia Comercial.

Logros:
	Reconocimiento corporativo, por crecimiento y buen funcionamiento del área.
Crecimeinto de en un 6%.











EDUCACION:		“Títulos Internacionales, apostillados y convalidados en Chile”

	SUPERIOR	:	UNIVERSITY OF MIAMI
Ph. D.		Ph. D. Economical Sciences 			2011 – 2013 
			Obtuvo el 1º Lugar de la Promoción y máximo honor: 
			“SUMMA CUM LAUDE”
			Becado al Obtener el 1º lugar de la Maestría en Barcelona.

	SUPERIOR 		: 	UNIVERSIDAD AUTÓNOMA DE BARCELONA - ESPAÑA
	MASTER		Facultad de Economía y Negocios                                             
			Máster en Economía y Negocios –MBA- 
			Grado Obtenido: Maestría		Jun. 2007- Feb. 2010

	SUPERIOR 		: 	UNIVERSIDAD COMPLUTENSE DE MADRID - ESPAÑA
	POST-GRADO		Facultad de Economía y Negocios                                             
			Postgrado en Análisis de Mercados y Marketing
			Grado Obtenido: Postgrado		 Feb. 2001- Jun. 2002
			
			UNIVERSIDAD CENTRAL DE CHILE
			Diplomado en Educación e Investigación Científica 220 Hrs.
			Grado Obtenido: Diplomado                    Mar. 2010 – Sep.2010

	SUPERIOR		UNIVERSIDAD DE CHILE
	PRE- GRADO		Facultad de Economía y Negocios                                             
			Título de Economía
			Grado Obtenido: Profesional 		 Jun. 2007- Feb. 2010
	
	SUPERIOR		UNIVERSIDAD CENTRAL - CHILE
	PRE- GRADO		Facultad de Ciencias Jurídicas y Sociales                                            
			Licenciado en Derecho, Especialización Comercial
			Grado Obtenido: Profesional Lic.             Mar. 2004 - Dic. 2008

	SUPERIOR		INSTITUTO CENICAP - CHILE
	PRE- GRADO		Escuela de Informática                                          
			Analista de Sistemas
			Grado Obtenido: Técnico  Prof.                Mar. 1996 - Dic. 1998

	COMPUTACION Y	:	INSTITUTO CENICAP - CHILE
	SISTEMAS	      Ofimática e Internet, ERP, SAP, Softland, Pay Roll.
			 Nivel: Avanzado		                Nov.2002 –Nov.2003
			
	IDIOMAS 	:	INSTITUTO TRONWELL                    
			Idioma: INGLÉS
			Nivel: Medio. (Hablado y escrito).           Ene. 2001 – Dic 2001      

	DISPONIBILIDAD	:     Inmediata
[bookmark: _GoBack]	

image1.png




